THEME2: LE DEVELOPPEMENT
DES PRATIQUANTS

Forum des clubs AURA
Dimanche 8 mars 2026




AU PROGRAMME

1 — Chiffres clés : Attractivité et développement du golf
2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

3 = Retour d’expérience : Golf du Beaujolais




1 - Chiffres clés : Attractivité et développement du golf

Evolution sur 10 ans (2016 — 2025) Statistique Ligue AURA

Statistique Nationale

+9,5 %

+13 %
57 678

golfeurs en 2025

A4G 54T

golfeurs en 2025

+3,4 %

Jeunes

+0,3 %

Jeunes

Une dynamique régionale forte, supérieure a la moyenne nationale.
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1 - Chiffres clés : Attractivité et développement du golf
Le constat demographique :
Le vieillissement du socle

32%

(o)
34 /0 des golfeurs membres
des clubs AURA ont 70 ans et +

Risque d’abandon
19-29 ans = x3
vs 60-69 ans

Moyenne d’age : 61 ans
(hors jeunes)

19-29 ans 30-39ans 40-49 ans 50 -59 ans 60 -69 ans' 70 -79 ans 80 ans et +
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27 7120

Golfeurs Adultes de vos clubs ayant abandonnés en AURA
au cours des 5 dernieres annees
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Un enjeu de renouvellement :
La création de nouveaux golfeurs

Statistique Nationale Statistique Ligue AURA

+12,3 %

5806

nouveaux golfeurs
adultes en 2025

nouveaux golfeurs
adultes en 2025

Foolf® |6 Seulement 46% crées en tant gue membres
go



1 - Chiffres clés : Attractivité et développement du golf

L e defi: La fidélisation a 3 ans

50% d’abandons
des nouveaux golfeurs T'E@'Eﬂ“ﬁ“ﬁ“ﬁ“ﬁ‘

aucoursdes " s e e e e e e e

3 premieres années T'ETT'ET'ET

» Manquedetemps = ===\ =z@==ZzZ eceeee e .

»  Difficulté du jeu T'NT'NT |

=  Manque de convivialité WNTWEWET

ffgolf” | 7



1 - Chiffres clés : Attractivité et développement du golf

Une perte naturelle a court et moyen terme
(2030) de = 75 000 golfeurs/an

Comment y palier ?

v’ Etre plus impactant dans votre prospection locale
v Réussir la phase d’acquisition, de la découverte vers le golfeur (membre)
v Mieux fidéliser vos nouveaux golfeurs sur les 3 premiéres années de pratique

Comment la fédération

accompagne vos clubs ?
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PACTE
ACCOMPAGNEMENT
CLUB
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2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

Un accompagnement
personnalisé et de proximiteé

Apport d'expertise pour :

v" Réaliser un diagnostic complet de votre structure
Comment sera votre club en 2030 ?

v Co-construire vos plans d'actions

v Déployer des solutions concrétes

Une logique « clés en main » pour vous faire
gagner du temps et obtenir des résultats
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Stratégie
duclub

Objectifs de
développement

Organisation
interne

Offres
& produits

Parcours client
«DEBUTER»

Promotion et
communication



2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club
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DIAGNOSTIC DU CLUB

Objectif : analyser I'activité de votre club et déterminer des axes
de développement stratégiques pour le futur.

Réalisation d’'une étude personnalisée
-» Evolution et profil des joueurs de votre club

=> Analyse du potentiel sur la zone de chalandise

=2 Comparatif temporel / comparatif structures golfiques

-» Etude prédictive 45 ans

=2 Analyse parcours client et offre débutant (site web + plaquette du club)

Identification d’actions de développement a entreprendre
Temps d’échanges avec les acteurs du club

Orientation vers un ou plusieurs modules de développement




2 - Présentation du Pacte d’Accompagnement Club
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MODULE 1

Acquisition
de nouveaux
pratiquants

MODULE 2

Animation
des nouveaux
golfeurs

MODULE 3

Recrutement
des jeunes

Suivi de proximité, avec les acteurs du club




2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

Des services « clés en main »

Formation
de vos equipes

ieux cibler vos actions de
communicationlggee VY,

aitriser la vente du produit
(module 1)

ntégrer et reconnaitre les
ouveaux golfeursigglele V¥
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Optimisation du
Sulvi de vos
prospects /

adebutants

Fiches de process,

nquétes de satisfaction

(module1& 2),
CRM, etc.

Mise en place
dactions de
prospection locale
cibles

Co-financement a SOy eEld=Rireli
dans une limite de 2000 € T

(module1& 3),




2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

Communiquer efficacement !

Création de
supports de
communication

Kits de communication
personnalisésilaglele NN R2e))

en PRINTS & DIGITAUX
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Analyse de la zone de chalandise et identification
au top 3 des communes attractives (nombre de
prospects, proximité du club et qualification par CSP)

Couleur personnalisée en cohérence
avec l'identité graphique de votre club

Le nom de I“IT'ATD“
votre opération GOLF Le nomde
votre club

k; ;;

DECOUVREZ VOTRE NOUVEAU SPORI PREFERE !

Votre accroche, la période, le
programme, les modalités d'inscription

Le logo de
votre club



2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club E Go

LE GOLF
WIATON [ 2% SON NOUVEAU SPORT
% KN 4e +1.4% " GRANDEUR NATURE!

NEVAET de jeunes
[N|‘|'i).\'|’|6N GOlF‘ inscrits ala rentrée 25/26

DECOUVREZ VOTRE NOUVEAU SPORT PREFERE | sur 20 clubs tests

Inscriptions au 02 47 53 20 28
=T ou par e-mail 3 accueil@golf.com
nnnnn

INITIATION INITIATION
(clo]13 et om0 S

de créations

adultes dans les clubs ’ " 0
AURAPAC 2025 = : il = ECOLE DE GOLF

DECOUVREZ VOTRE U SPORT PREFERE |

. »
baasas s sk v ok ot e SEANCES DECOUVERTE
dans e dans une aml ! |
e : ‘ S LES DIMANCHES DE SEPTEMBRE




2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

Un investissement pour
votre futur’?

Cote CLUB Coté FFGOLF

Adhésion 2026 =10 000€

1250 € de services
TTC exclusifs
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2 - Présentation du Pacte Accompagnement Club

Plus de 250 golfs en France ont adhéré au Pacte
Accompagnement Clubs depuis 2021

D E Q__- :,Eé: }(n()l F DES ETANGS Q;:S

Homaine de 1 G oE
*hokk Golff Club du Forez GOLF ZBRESSE Golf Vichy Forét de Montpensicr

= MERCI POUR Y GalE

EVIAN RESORT DU VAL D'AUZON

peeessens D \QTRE CONFIANCGE e

/_\.. Qe b:,% P { \ (‘? pa o
4 %, 7
‘ § by :
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3 — Retour d’expérience

Fréderic KUNEGEL

Gestionnaire
GOLF DU BEAUJOLAIS
Club adherent au PAC depuis 2024

DU BEAUJOLAIS

Evolution des adultes
nouveaux golfeurs




Contact
Mickaél Knop - Votre référent régional
de la Direction Relations et Développement Clubs

mickael.knop@ffgolf.org
. Tel. 06 27 59 26 50
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